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Es kann nur einen geben. Jedenfalls wenn es ums Verkaufen geht: Martin Limbeck. Wie kein Zweiter
verkorpert der Vertriebsexperte die Denke, die selbst 08/15-Verkaufer zu Spitzenverkaufern macht. Vom
Kopiererverkaufer aus dem Ruhrpott zur polarisierenden Vertriebskoryphée — er hat es bis an die Spitze
geschafft. Frei nach dem Motto ,Wettbewerb belebt das Geschaft* halt Limbeck mit seinen
Erfolgsgeheimnissen nicht hinter dem Berg: klare Werte, absolute Ehrlichkeit, faire Deals und nachhaltige
Beziehungen sind seine Schlissel zum ultimativen Verkaufserfolg. Mit seinem neuen Buch Limbeck Laws
— Das Gesetzbuch des Erfolgs in Vertrieb und Verkauf hat er sie jetzt in gewohnter Klartext-Manier zu
Papier gebracht.

Limbeck Laws ist nicht irgendein Erfolgsratgeber. Es enthalt die Essenz des Wissens und aller
Erfahrungen, die Martin Limbeck in Uber 30 Jahren im Vertrieb gesammelt hat. Frech, direkt und ohne
Umwege zum Abschluss: Seinen Erfolg hat Limbeck vor allem seinem authentischen und unverblimten
Auftreten zu verdanken. Regeln? Fir ihn gelten nur die Sales-Gesetze, die er selbst aufgestellt hat. Seine
Limbeck Laws. Ob telefonische Kaltakquise, Preisgesprache oder Einwandbehandlung: Den Leser
erwarten 111 knackige Verkaufsturbos, die kein Thema auslassen.

Verkaufen ist verkaufen und sonst nichts! Gewohnt provokant und vollmundig widmet sich Martin Limbeck
seinem Herzensthema und beleuchtet den Verkaufsprozess vom Erstkontakt bis zur
Bestandskundenpflege. Auf jeweils einer Doppelseite verrat der Vollblutverkdufer unter anderem, weshalb
es leichter ist, Kunden zu binden, anstatt sie zurtickzugewinnen, warum die individuelle Einstellung grof3en
Einfluss auf den Vertriebserfolg hat und wieso Spitzenverkaufer keine Angst vor Ablehnung haben: Fur
Limbeck bedeutet ein Nein lediglich, dass ,noch ein Impuls nétig” ist. Er nimmt kein Blatt vor den Mund
und vermittelt deutlich, woraus es beim Verkaufen wirklich ankommt — auf den Abschluss!

.verkaufer werden nicht geboren, sondern gemacht®, konstatiert Limbeck und rdumt in seinem neuesten
Buch mit zahlreichen Mythen der Vertriebswelt auf. Berater, Prospektverteiler und Angebotsschreiber
missen sich warm anziehen. Limbeck macht klar: Verkaufen ist nichts fiir Weicheier! Ins Biro des
Entscheiders schaffen es nur die Besten. Limbeck Laws ist ein Garant fiir das effiziente und gezielte
Tuning eines jeden Verkaufers. Keine Binsenweisheiten, sondern hochkaratiges Vertriebs-Know-how,
gepaart mit schonungsloser Ehrlichkeit. Limbeck at his best!

Martin Limbeck ist eine starke Personlichkeit. Seine Prasenz, seine eindeutige Positionierung, sein
direkter Sprachstil — damit differenziert er sich eindeutig von vielen selbsternannten Vertriebsexperten im
Markt. Martin Limbeck ist der Garant fiir ein gezieltes Tuning des Vertriebs und der Fiihrungsebene. Heute
ist er einer der erfolgreichsten Verkaufsexperten Europas, Inhaber der Martin Limbeck Training Group und
Experte fir Blended Learning Systeme. Als brillanter Top-Speaker begeistert er nicht nur auf
deutschsprachigen Biihnen, sondern hat sich weltweit den Ruf erworben, ein authentischer und
mitreiRender Redner zu sein. www.limbecklaws.de



http://www.limbecklaws.de/
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Telefon: +49 (0) 6174 / 20 16 19-0
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